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Abstract
The article presents the results of a study of social 
and psychological elements associated with corrupt 
behavior. The	aim	of the study is to analyze the social 
and individual-psychological factors associated with cor-
rupt actions and to investigate the relationship between 
the Dark Triad traits and an individual’s propensity for 
corrupt behavior. Methods: The Short Dark Triad ques-
tionnaire by D. Paulhus and K. Williams (2002), A. Fur-
nham “Money Attitude and Behaviour Scale” (modi-
fied version by M. Simkiv (2012) “Money Perceptions 
and Behavior Scale”). Results. Power, the characteristics 

Анотація 
У статті наведено результати дослідження соці-
альних та психологічних чинників, які пов’язані 
з корупційною поведінкою. Метою	 дослідження 
є аналізування соціальних та індивідуально-пси-
хологічних чинників, пов’язаних із корупційними 
діяннями, й дослідження зв’язку між рисами тем-
ної тріади та схильністю індивіда до корупційної 
поведінки. Методи. Короткий опитувальник тем-
ної тріади D. Paulhus, K. Williams (2002) та мето-
дика А. Фернема “Шкала грошових переконань 
та поведінки” (модифікований варіант М. Сімків 
(2012) “Шкала грошових уявлень та поведінки”). 
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of a corrupt person (egocentrism, lack of guilt), moral 
traits (manipulativeness, tendency to use others to 
further one's own goals), self-esteem traits (negative 
self-esteem or guilt), and a variety of individual personal-
ity traits (such as Machiavellianism, narcissism, and psy-
chopathy) are all proven to be causes of corrupt behav-
ior. Empirical research has demonstrated a relationship 
between the Dark Triad qualities and various money 
attitudes, which in turn enables the prediction of cor-
rupt conduct proclivity. The Dark Triad characteristics 
have been shown to be predictive of financial manipula-
tion and anxiety. Discussion	and	conclusions: It is clar-
ified that maladaptive moral dysfunction, a lack of empa-
thy, the pursuit of profit, an urge for control and power, 
a low degree of fear of punishment, and the impacts 
of group influence are the social, psychological, and indi-
vidual components of corrupt behavior. These variables, 
together with cultural, social, and economic variables, 
influence how likely it is for someone to engage in cor-
rupt activity. A tendency toward corrupt behavior is also 
linked to aspects of money behavior and the Dark Triad 
qualities. Research indicates that persons with a strong 
Machiavellian streak are more likely to employ finan-
cial tactics and behaviors that include manipulating or 
taking advantage of others. Narcissists frequently use 
enrichment to increase their sense of self-worth. Psy-
chopaths' lack of empathy and capacity for taking advan-
tage of others makes them more likely to make hazard-
ous financial judgments and to manipulate money.
Keywords: corrupt behavior, the Dark Triad, Machia-
vellianism, narcissism, psychopathy, money attitudes.

Introduction
According to the latest available data 

from Transparency International (2022), 
an international anti-corruption organization 
and researches of the level of corruption, every 
fourth person in the world admits to having given 
a bribe to a public official at least once in their 
life. Ukraine is ranked among the forty countries 
with the highest corruption risks. This hinders its 
economic and social development. 

Large amounts of money are being directed 
to Ukraine to implement various institutional 
measures to reduce corruption, but the results 
of these efforts are less than expected. Reducing 
corruption is an urgent task for many countries, 
especially considering its negative impact on 
economic growth, trust in government, quality 
of public service, environmental impact, 
investment and trade, as well as on the progression 
of inequality.

Результат. Обґрунтовано, що корупційну пове-
дінку зумовлює фактор влади (сили), особистісні 
риси корумпованої особистості (егоцентризм, від-
сутність почуття провини), моральні риси (мані-
пулятивність, схильність використовувати інших 
для досягнення власних цілей) та характеристики 
самооцінки (негативної самооцінки чи відчуття 
провини), а також низка індивідуальних рис особи-
стості, таких як макіавелізм, нарцисизм, психопа-
тія. Емпірично встановлено кореляційний зв’язок 
між рисами “темної тріади” та типами грошових 
настановлень, що в свою чергу дозволяє прогно-
зувати схильність до корупційної поведінки. Вста-
новлено, що риси темної тріади є предикторами 
фінансової тривоги та фінансових маніпуляцій. 
Дискусія	 і	 висновки. Пояснено, що соціальні 
та психологічні чинники корупційної поведінки, 
це – дезадаптований моральний розлад, низький 
рівень емпатії, пошук вигоди, потреба в контролі 
та владі, низький рівень страху перед покаранням, 
ефекти групового впливу. Ці чинники взаємодіють 
із культурними, соціальними та економічними 
чинниками, визначаючи, наскільки індивід може 
бути схильним до корупційної поведінки. Аспекти 
грошової поведінки та риси темної тріади також 
пов’язані зі схильністю до корупційної поведінки. 
З’ясовано, що особи з вираженим макіавеллізмом 
більш схильні до фінансових стратегій та дій через 
маніпуляції або використання інших. Нарциси 
схильні підвищувати власну самооцінку через зба-
гачення. Психопати більш схильні до ризикованих 
фінансових рішень і фінансової маніпуляції через 
брак емпатії та здатність використовувати інших.
Ключові	 слова: корупційна поведінка, темна трі-
ада, макіавеллізм, нарцисизм, психопатія, грошові 
настановлення.

Вступ
Згідно з останніми доступними даними 

міжнародної організації боротьби з корупцією 
та дослідження рівня корупції Transperency 
Internetional (2022), кожна четверта людина 
у світі визнає, що хоч раз у житті давала хабар 
представникам органів денжавної влади. Укра-
їна в рейтингу сприйняття корупції перебуває 
серед сорока держав з найвищими корупцій-
ними ризиками. Це гальмує її економічний 
та соціальний розвиток. 

Великі кошти спрямовуються в Україну для 
реалізації різних інституційних заходів зі ско-
рочення корупції, але результати цих зусиль 
є меншими, ніж очікувалося. Скорочення 
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Corruption undermines trust, weakens 
democracy, hinders the country’s economic 
development, and further exacerbates poverty 
and social stratification of the population. At 
the same time, stereotypes of tolerance towards 
corruption are becoming stronger in society. It has 
been found that certain segments of the population 
choose corrupt ways to solve everyday problems. 
For a person who knows that a bribe is given in 
a particular situation it is psychologically very 
difficult to overcome conformist inclinations 
and act differently. At the rational level, a person 
may well understand that giving a bribe is 
humiliating, immoral, and even illegal, but 
at the level of psychological factors that determine 
their behavior, they succumb to “tradition”. 
The prevalence of corruption and the tolerance 
towards it within the population, especially in 
specific spheres of public life, acts on an individual 
as a cultural norm (Zarichanskyi, 2022). The more 
a person perceives their colleagues as corrupt, 
the more likely they are to commit a corrupt 
action in the future (Dong et al., 2012). If a person 
feels that they are in a corrupt environment, they 
are more likely to be unaware of the consequences 
of their exposure and increasingly uncertain 
about their own beliefs about what constitutes 
dishonesty. Thus, social distrust arises, perceptions 
of social norms are distorted, and an environment 
favorable to illegal and/or dishonest actions is 
created (Gino et al., 2009).

In the research of the impact of situational 
variables on corrupt behavior in organizations, 
researcher T. Rabl (2011) emphasized 
the importance of considering the interdependence 
of various factors to understand corrupt behavior. 
Such behavior is the result of a complex interaction 
between psychological constructs of emotions, 
cognitions, or volition, which influence 
the decision-making process of individuals.

Researchers X. Tan et al. (2016) demonstrated 
that the justification of the system in which 
a person lives is associated with a tolerant 
perception of corruption. It was shown that trust 
in institutions mediates this connection. System 
justification was defined as the motivation to 
consciously or unconsciously maintain social 
stability, even when someone’s interests are 
restricted. In a similar study, X. Tan et al. (2016) 

корупції є нагальним завданням для багатьох 
країн, особливо з урахуванням її негативного 
впливу на економічне зростання, довіру до 
уряду, якість надання державних послуг, вплив 
на навколишнє середовище, інвестиції та тор-
гівлю, а також на прогресування нерівності.

Корупція підриває довіру, послаблює демо-
кратію, перешкоджає економічному розвитку 
країни, ще більше посилює бідність і соціальне 
розшарування населення. Водночас у суспіль-
стві ще міцніють стереотипи толерантності сто-
совно корупції. З’ясовано, що певні верстви насе-
лення обирають корупційні шляхи вирішення 
повсякденних проблем. Людині, яка знає що 
в конкретній ситуації дають хабар, дуже важко 
психологічно перебороти в собі конформістську 
схильність і вчинити не так, як це робить решта. 
На раціональному рівні людина може добре 
розуміти, що давати хабар – це принизливо, амо-
рально і навіть протиправно, але на рівні пси-
хологічних чинників, що зумовлюють її пове-
дінку, піддається “традиції”. Розповсюдженість 
корупції й толерантність до неї населення, особ-
ливо в окремих сферах суспільного життя, діє на 
окрему особистість як культурна норма (Зарі-
чанський, 2022). Чим більше людина сприймає 
своїх колег як корумпованих, тим більша ймо-
вірність того, що вона вчинить корупційну дію 
в майбутньому (Dong et al., 2012). Якщо людина 
відчуває, що знаходиться у корумпованому 
середовищі, вона з більшою ймовірністю не усві-
домлює наслідків свого викриття та все частіше 
невпевнена у власних переконаннях щодо того, 
що таке нечесність. Таким чином, виникає соці-
альна недовіра, спотворюються сприйняття 
соціальних норм і створюється сприятливе 
середовище для здійснення незаконних та/або 
нечесних дій (Gino et al., 2009).

У дослідженні впливу ситуативних змінних 
на корупційну поведінку в організаціях дослід-
ник T. Rabl (2011) підкреслив важливість ура-
хування взаємозалежності різних чинників 
для розуміння корупційної поведінки. Така 
поведінка є результатом складного взаємо-
зв’язку між психологічними конструктами 
емоцій, когніцій або волі, що впливають на 
процес прийняття рішень окремими особами. 

Дослідники X. Tan et al. (2016) доказали, що 
виправдання системи, в якій живе людина, 

Oleh Zarichanskyi
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noted that authoritarianism, characterized 
by perceiving the world as a dangerous 
and threatening place, tends to legitimize 
traditional norms and authority, also being 
linked to a greater propensity for corruption. 
Undoubtedly, people’s worldview determines 
their emotions, thoughts, and actions. In the study 
by V. Bai et al. (2016), it was demonstrated that 
belief in a just world contributes to the reduction 
of corruption, which in turn leads to a decrease 
in intentions to engage in corrupt actions. Thus, 
if the environment is perceived as highly corrupt, 
the inclination towards such behavior will rapidly 
increase. Similarly, when giving bribes, people 
exhibit another aspect of their behavior closely 
linked to their perception of the norms and rules 
by which they live (Guerrero et al., 2008). If there 
is a low level of respect for the law, the benefits 
of corrupt behavior will be greater. Awareness 
that others behave dishonestly contributes to 
the further spread of such behavior.

Social factors of corrupt behavior lie 
in certain traditions and values that may 
contribute to the emergence of corruption or 
create a favorable ground for corrupt practices. 
Among these factors are personal connections 
and clan mentality, mutual benefit of corrupt 
practices, societal tolerance for legal violations, 
perception of corruption as a norm, and distrust 
in the justice system. Among the psychological 
factors of corrupt behavior, M. Kikalishvili (2023) 
identifies distribution of responsibilities, guilt, 
fear of punishment, disappointment, the desire 
for success, as well as attitudes and values. From 
the psychologists’ perspective, corrupt behavior 
as a phenomenon may result from the combined 
influence of factors that, in a certain quantity 
and strength, create a critical mindset. There is 
empirical evidence that the “moral scale of values” 
in society is distorted, simultaneously distorting 
the sense of justice. Psychologist D. Myers (1994), 
in his research, emphasizes that “decent” people 
may become corrupt due to excessive social 
pressure. People always want to be wealthy and try 
to obtain money and other valuables in various 
ways. Therefore, family members often exert 
pressure on individuals working in government 
structures or related to them, aiming to acquire 
money, valuables, privileges by any means. 

пов’язане з толерантним сприйняттям коруп-
ції. Показано, що довіра до інституцій опосе-
редковує цей зв’язок. Виправдання системи 
було визначено як мотивація свідомо чи несві-
домо підтримувати соціальну стабільність, 
навіть коли чиїсь інтереси обмежуються. 
У схожому дослідженні вчені X. Tan et al. (2016) 
зазначили, що авторитаризм, який характери-
зується сприйняттям світу як небезпечного 
і загрозливого місця, прагне легітимізувати 
традиційні норми і владу, також пов’язаний із 
більшою схильністю до корупції. Без сумніву, 
бачення світу людьми визначає їхні емоції, 
думки і дії. У дослідженні В. Bai et al. (2016) 
продемонстровано, що віра у справедливий 
світ сприяє зменшенню корупції, що у свою 
чергу призводить до зменшення намірів 
вчиняти корупційні дії. Таким чином, якщо 
середовище сприймають як високо корумпо-
ване, то схильність до такої ж поведінки буде 
стрімко зростати. Так само, даючи хабар, люди 
виявляють інший бік власної поведінки, який 
тісно пов’язаний із їхнім сприйняттям норм 
та правил, за якими вони живуть (Guerrero et 
al., 2008). Якщо існує низький рівень поваги до 
закону, то вигоди від корупційної поведінки 
будуть більшими. Усвідомлення того, що ото-
чуючі поводяться нечесно, сприяє подаль-
шому поширенню такої поведінки. 

Соціальні чинники корупційної поведінки 
лежать у деяких традиціях і цінностях, що 
можуть сприяти виникненню корупції або 
створювати сприятливий ґрунт для коруп-
ційних практик. До таких чинників нале-
жать: особистісні зв’язки і клановість; вза-
ємна вигідність корупційних практик; наявна 
в суспільстві толерантність до порушень 
закону; сприйняття корупції як норми, а також 
недовіра до системи правосуддя. Серед пси-
хологічних чинників корупційної поведінки 
М. Кікалішвілі (2023) виокремлює такі, як роз-
поділ обов’язків, провина, страх покарання, 
розчарування й бажання домогтися успіху, 
а також настанови та цінності. З точки зору 
психологів, корупційна поведінка як явище 
може бути лише за спільної дії чинників, які 
в певній кількості та силі створюють кри-
тичну налаштованість. Є емпіричні підтвер-
дження того, що “моральна шкала цінностей” 

Social and Individual-Psychological Factors 
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Such forms of daily pressure can disrupt mental 
balance, and this can provoke corrupt behavior. 

Studying corrupt behavior, K. Pillay (2013) 
identified motives that drive individuals towards 
criminal conduct and highlighted characteristics 
associated with corruption, such as the desire 
for thrills, low social responsibility, the need for 
instant gratification, risky behavior, and a strong 
inclination to violate norms. Cognitive psychology 
researchers (Dupuy et al., 2018) assert 
the influence of social status (power) on corrupt 
behavior, as well as characteristics such as 
personal gain and self-control, aversion to losses, 
acceptance of risk, rationalization, and guilt. 

In the psychoanalytic approach, corrupt 
motives of behavior in certain individuals are 
often stimulated by unconscious inclinations, 
such as phobias, manias (money mania, 
kleptomania), fears, a gambling addiction, a desire 
for emotional release, an attempt to boost self-
esteem, and a need for a sense of security. Money 
(appropriation, embezzlement, hiding in offshore 
banks) plays a psychorelaxing role for corrupt 
individuals. The specifics of economic attitudes 
in certain types of people (such as “spender”, 
“trader”, “miser”, “moneybag” – in the financial 
typology of N. Forman (1987) drive them 
towards corrupt financial abuses. Supporters 
of the trait theory explain the tendency towards 
corruption as a manifestation of innate or 
acquired individual psychological predispositions 
towards criminal behavior, character traits 
of corrupt individuals, or their accomplices. In 
the research by O. Lozinsky (2017), it is noted 
that individual-psychological factors contributing 
to citizens’ tolerance towards corruption 
include psychological immaturity, low self-
esteem, motivational conflicts, and ambivalence 
towards corruption, incompetence, manipulative 
influence on emotional and motivational-
volitional spheres. Individual-psychological 
factors of corruption initiators encompass 
destructive socialization, lack of moral self-
control (moral-ethical responsibility), greed, lust 
for power and money, Machiavellianism, defence 
mechanisms of the psyche such as regression, 
rationalization, repression, etc.

Regarding personal characteristics, according 
to Transparency International (2022), the typical 

у суспільстві спотворюється, водночас “спо-
творюється” і почуття справедливості. Пси-
холог D. Myers (1994) у власному дослідженні 
наголошує, що “порядні” люди можуть стати 
корумпованими через надмірний соціаль-
ний тиск. Люди завжди хочуть бути багатими 
і намагаються отримати гроші та інші цін-
ності різними способами. Тому досить часто 
члени сім’ї починають тиснути на особу, яка 
працює у владних структурах, або має до них 
відношення, з метою отримати гроші, цінно-
сті, привілеї будь-якими способами. Такі види 
щоденного тиску можуть порушити психічну 
рівновагу, і це може спровокувати корупційну 
поведінку. 

Досліджуючи корупційну поведінку, K. Pillay 
(2013) виокремила мотиви, які штовхають 
людей до злочинної поведінки, та відзначила 
характеристики, що пов’язані з корупцією, такі 
як прагнення гострих відчуттів, низька соці-
альна відповідальність, потреба в миттєвій 
винагороді, ризикована поведінка й сильна 
потреба в порушенні норм. Дослідники когні-
тивної психології (Dupuy et al., 2018) стверджу-
ють про вплив соціального статусу (влади) на 
корупційну поведінку, а також таких характе-
ристик, як особиста вигода і самоконтроль, 
неприйняття втрат і прийняття ризику, раці-
оналізація, почуття провини.

У психоаналітичному підході корупційні 
мотиви поведінки окремих типів людей роз-
глядаються як такі, що стимулюються не 
завжди усвідомленими схильностями, такими 
як фобії, манії (грошоманія, клептоманія), 
страхи, ігровий азарт, прагнення отримати 
емоційну розрядку, підвищити власну само-
оцінку, відчувати захищеність. Гроші (їх 
привласнення, розкрадання, переховування 
в офшорних банках) для корумпованих осіб 
відіграють психорелаксаційну роль. Специ-
фіка економічних настановлень окремих типів 
людей (“марнотрат”, “торгаш”, “скнара”, “гро-
шовий мішок” – у грошовій типології N. Forman 
(1987) штовхає їх до корупційних фінансових 
зловживань. Прихильники теорії рис поясню-
ють схильність до корупції проявом вродже-
них чи набутих індивідуально-психологічних 
схильностей особистості до злочинної пове-
дінки, проявів характеру осіб-корупціонерів 
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individual exhibiting corrupt behavior is a man 
with high financial income and higher education. 
One of his characteristic traits is a tendency 
towards individualism, that is, the preference 
of personal interests over collective ones. Such 
an individual does not believe in a fair world 
and strives for meritocracy, where power 
and money are distributed based on effort 
and abilities. They do not feel guilty and are inclined 
to justify their own corrupt behavior (Tan et al., 
2017). These are just a few of the characteristics 
associated with a person with corrupt tendencies. 
Analyzing scientific sources, one can identify 
such psychological factors of corrupt behavior 
as the power factor, personal traits of a corrupt 
individual, moral qualities, and finally, self-
assessment characteristics.

We also draw attention to the research 
by B. Connelly and D. Ones (2008), which 
highlights specific personality traits that have 
repeatedly indicated that corrupt behavior is 
most commonly associated with individuals with 
high levels of extraversion and neuroticism. In 
a psychological context, this combination signifies 
a general tendency to intensely experience 
negative emotions such as anger, disappointment, 
jealousy, etc. Simultaneously, it reflects internal 
vulnerability and a sense of inadequacy, leading 
to a higher likelihood of corrupt behavior. Internal 
insecurity or inadequacy is often compensated 
by a desire for power and success. As the need 
for power in such individuals is extremely high 
and crucial for maintaining self-esteem, they 
are more willing to overcome moral boundaries 
and exhibit corrupt behavior. The research by 
Y. Liang et al. (2016) has shown that a person's low 
self-esteem leads to a higher level of materialism, 
which, in turn, increases corrupt tendencies.

There are also some specific characteristics 
of individuals with corrupt behavior, 
the most significant of which are described 
by the term “Dark Triad” (Zhao et al., 2016). 
This term encompasses three antisocial traits 
closely related to exceeding social norms. 
Specifically, these traits include Machiavellianism, 
narcissism, and psychopathy. Machiavellianism is 
manifested in the manipulativeness and cunning 
of an individual. Narcissism indicates egocentrism 
or a desire for superiority. Psychopathy is 

чи їхніх пособників. У дослідженнях О. Лозин-
ського (2017) зазначено, що індивідуаль-
но-психологічними чинниками толерантності 
громадян до корупції є психологічна незрі-
лість, занижена самооцінка, мотиваційні кон-
флікти й амбівалентність ставлення до коруп-
ції, некомпетентність, маніпулятивний вплив 
на емоційну та мотиваційно-вольову сферу. 
Індивідуально-психологічними чинниками 
ініціаторів корупційних дій є деструктивна 
соціалізація, несформованість морального 
самоконтролю (морально-етичної відпові-
дальності), жадібність, владо- та грошоманія, 
макіавеллізм, захисні механізми психіки, такі 
як регресія, раціоналізація, витіснення тощо. 

Щодо особистісних характеристик, то за 
версією Transparency International (2022) 
типова особа, для якої характерна корупційна 
поведінка, – це чоловік із високими фінан-
совими доходами та вищою освітою. Однією 
з його характерних рис є тенденція до інди-
відуалізму, тобто переваги особистих інтере-
сів над колективними. Така особа не вірить 
у справедливий світ і прагне меритократії, за 
якої влада та гроші розподіляються на основі 
зусиль та здібностей. Вона не почувається вин-
ною і схильна виправдовувати власну коруп-
ційну поведінку (Tan et al., 2017). Це лише 
короткий набір характеристик, які притаманні 
особі з корумпованими нахилами. Аналізуючи 
наукові джерела, можна виділити такі психо-
логічні чинники корумпованої поведінки, як 
фактор влади, особистісні риси корумпованої 
особистості, моральні риси та, нарешті, харак-
теристики самооцінки.

Звертаємо увагу й на дослідження 
B. Connelly та D. Ones (2008) конкретних харак-
теристик особистості, які неодноразово вка-
зували, що корупційна поведінка найчастіше 
притаманна людям із високим рівнем екстра-
версії та нейротизму. У психологічному кон-
тексті це поєднання означає загальну тенден-
цію інтенсивно відчувати, зокрема, негативні 
емоції, такі як гнів, розчарування, ревнощі 
тощо, водночас це означає внутрішню незахи-
щеність та неповноцінність особистості, внас-
лідок чого частіше проявляється корупційна 
поведінка. Внутрішня невпевненість чи непов-
ноцінність часто компенсується прагненням 
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characterized by high impulsivity, callousness, 
and coldness. Similar personality traits have been 
identified in other studies as well.

Individuals with a high level of manifestation 
of the Dark Triad traits, according to D. Linton 
and J. Power (2013), use cunning means to 
achieve personal goals, showing little concern for 
the interests of others. D. Jones and A. Figueredo 
(2013), as well as E. O’Boyle et al. (2012), 
demonstrate that general traits of the Dark Triad, 
such as manipulation, callousness, and egoism, 
positively predict intentional toxic behavior.

In the studies by V. Egan et al. (2015), 
N. Azizli et al. (2016), and K. Roeser et al. (2016), 
the Dark Triad traits of personality (namely, 
Machiavellianism, narcissism, and psychopathy) 
are associated with unethical and corrupt 
behavior. These research findings indicate that 
Machiavellians often manipulate others for 
personal gain, neglecting the well-being of others, 
while narcissists can be relentless and toxic in 
positions of power. People with psychopathy, 
according to M. Sobhani and A. Bechara 
(2011), have many behavioral characteristics 
that are observed in patients with damage to 
the ventromedial prefrontal cortex and amygdala. 
This conclusion serves as neuroscientific 
evidence explaining why psychopaths engage 
in corrupt and amoral behavior. Therefore, 
considering the generally antisocial and socially 
undesirable nature of the Dark Triad traits, it is 
hypothesized that Machiavellianism, narcissism, 
and psychopathy predict a propensity for corrupt 
behavior.

The Dark Triad traits are characterized by 
social aversion, manipulative behavior, and other 
manifestations of unethical behavior, and are 
associated with anxiety (Fang et al., 2021). While 
according to these studies, Machiavellianism, 
narcissism, and psychopathy are related to 
anxiety in different ways, it can be argued that 
financial anxiety or concerns about one’s financial 
situation are another dimension that may be 
associated with the Dark Triad. A desperate desire 
for money may drive individuals to have corrupt 
intentions if the opportunity arises, and among 
them there are many individuals with a dark side 
of personality. Thus, the Dark Triad traits are 
positively correlated with financial anxiety.

до влади та успіху. Оскільки потреба у владі 
такої особи надзвичайно велика, а також важ-
лива для підтримки самооцінки, людина з біль-
шою готовністю долає межі моралі та виявляє 
корумповану поведінку. Дослідження Y. Liang 
et al. (2016) показало, що низька самооцінка 
людини веде до вищого рівня матеріалізму, що 
своєю чергою збільшує корупційні тенденції.

Існують і деякі специфічні характеристики 
осіб із корупційною поведінкою, найважли-
віші з яких описують терміном “темна тріада” 
(Zhao et al., 2016). Ця назва охоплює три анти-
соціальні симптоми, які тісно зв’язані з пере-
вищенням соціальних норм. Зокрема, це такі 
риси, як макіавеллізм, нарцисизм та психопа-
тія. Макіавеллізм проявляється в маніпуля-
тивності та хитрощах особистості. Нарцисизм 
вказує на егоцентризм чи прагнення переваги. 
Психопатія вирізняється високою імпульсив-
ністю, черствістю та холодністю. Подібні риси 
особистості з’ясовано і в інших дослідженнях.

Люди з високим рівнем прояву рис темної 
тріади, як вважають D. Linton та J. Power (2013), 
використовують хитрі засоби для досягнення 
особистих цілей, мало переймаючись інтер-
есами інших. D. Jones та A. Figueredo (2013), 
а також E. O’Boyle et al. (2012) показують, що 
загальні риси темної тріади, такі як маніпуля-
ція, черствість та егоїзм, позитивно прогнозу-
ють навмисну токсичну поведінку.

У дослідженнях V. Egan et al. (2015), N. Azizli 
et al. (2016), K. Roeser et al. (2016) риси темної 
тріади особистості (тобто макіавеллізм, нар-
цисизм і психопатія) пов’язані з неетичною 
та корупційною поведінкою. Ці дослідження 
показують, що макіавеллісти часто мані-
пулюють іншими заради особистої вигоди, 
нехтуючи благополуччям інших, а нарциси 
невблаганні і токсичні, коли мають владу. 
А люди з психопатією, за даними M. Sobhani 
та A. Bechara (2011), мають багато поведінко-
вих характеристик, які спостерігають у паці-
єнтів з ураженням вентромедіальної префрон-
тальної кори та мигдалеподібного тіла. Цей 
висновок став нейронауковим доказом того, 
чому психопати вдаються до корумпованої 
та аморальної поведінки. Тому, враховуючи 
загалом антисоціальний і соціально небажа-
ний характер рис темної тріади, ми зробили 
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Individuals with specific financial mindsets, 
such as high financial involvement agility, may 
have a greater propensity for corrupt behavior, 
such as bribery or using their official position 
for personal enrichment. Research in psychology 
and sociology indicates certain connections 
between an obsession with money, a desire for 
power, inappropriate money-related behavior, 
and corrupt intentions (Shapiro et al., 2012).

Individuals with money obsession may 
demonstrate an intensified interest in material 
possessions, a high social status, and a desire 
for enrichment. Those who aspire to power may 
have a wish to control others and enjoy privileges 
associated with acquiring authority. Inappropriate 
money-related behavior can include various 
aspects such as spending, excessive risk, or 
inability to manage finances. Money obsession 
and the desire for power may contribute to 
corrupt intentions, especially in cases where 
an individual has low moral sensitivity and lacks 
ethical constraints. However, it is important to 
note that these are general tendencies, and not 
every person with money obsession or the desire 
for power will automatically exhibit corrupt 
tendencies. Individual differences, socio-cultural 
context, and other factors can also influence 
these connections. Financial anxiety can act as 
a gateway through which the Dark Triad traits 
influence corrupt behavior.

Machiavellians have a low level 
of emotional intelligence (Tsirimokou et al., 2021), 
and individuals with low emotional intelligence 
are unable to express emotions, and therefore, 
are unable to effectively manage stressful 
situations (Schutte et al., 2001). This suggests 
that Machiavellians may be prone to anxiety. 
Narcissists have a sense of grandiosity and seek 
attention. Thus, they experience a gap between 
their undesirable “Self” and their actual “Self” 
(Hajhoseiny et al., 2019). Therefore, narcissists 
struggle with self-esteem issues, which, as has 
been shown, are linked to anxiety (Bajaj et al., 
2016). Psychopaths lack remorse and guilt. 
However, studies have shown that psychopaths 
experience anxiety due to their antisocial 
behavior and the risks associated with it. (Sandvik 
et al., 2015). Anxiety can lead to the mobilization 
of various psychological and physiological 

припущення, що макіавеллізм, нарцисизм 
і психопатія передбачають схильність до 
корупційної поведінки.

Особи з рисами темної тріади характеризу-
ються соціальною неприязню, маніпулятив-
ною поведінкою й іншими проявами недо-
брочесної поведінки та пов’язані з тривогою 
(Fang et al., 2021). Хоча за цими дослідженнями 
макіавеллізм, нарцисизм та психопатія пере-
бувають у різних відношеннях із тривогою, 
можна стверджувати, що тривога про гроші чи 
фінансове становище – це інший вимір, який 
може бути пов’язаний із “темною тріадою”. 
Відчайдушна жага грошей може підштовхнути 
людей мати корупційний намір, якщо до того 
буде нагода, і серед них багато людей із тем-
ною стороною особистості. Таким чином, риси 
“темної тріади” позитивно пов’язані з фінан-
совою тривогою.

Фінансову тривогу можна визначити як 
психологічне занепокоєння й нездорове 
Люди з певними грошовими уявленнями, 
наприклад, з великою спритністю в сфері 
причетності до фінансів, можуть мати більше 
схильності до корумпованої поведінки, такої 
як хабарництво або використання службо-
вого становища для особистого збагачення. 
Дослідження в галузі психології та соціології 
вказують на певні зв’язки між одержимістю 
грошима, прагненням влади, неадекватною 
поведінкою з грошима й корупційними намі-
рами (Shapiro et al., 2012). 

Особи з високим рівнем одержимості гро-
шима можуть демонструвати посилений інте-
рес до матеріальних цінностей, високого соці-
ального статусу та прагнення до збагачення. 
Люди, які прагнуть до влади, можуть мати 
бажання контролювати інших та отримувати 
привілеї, що супроводжуються здобуттям 
влади. Неадекватна поведінка з грошима може 
включати в себе різні аспекти, такі як витрати, 
зайвий ризик або нездатність до управління 
фінансами. Одержимість грошима і прагнення 
влади можуть сприяти корупційним намірам, 
особливо в тих випадках, коли індивід має 
низьку моральну чутливість та відсутність 
етичних обмежень. Проте важливо зауважити, 
що це загальні тенденції, і не кожна особа, 
яка має одержимість грошима або прагнення 
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resources to escape or avoid danger (Rachman, 
2004). Thus, individuals seeking to alleviate their 
emotional distress may adopt ideas and behaviors 
that include corrupt intentions and actions.
Hypothesis. Based on the review of previous 

research, we hypothesize that the Dark Triad 
traits positively predict corrupt intentions.
The	 aim. To analyze social and individual-

psychological factors associated with corrupt 
actions, and to investigate the relationship 
between the Dark Triad traits and the propensity 
for corrupt behavior.

Methods
Participants. The sample consisted 

of 124 media workers aged from 19 to 42 (M = 24.9; 
SD = .26), with a gender distribution of 68.00% 
women and 32.00% men. Journalists, bloggers, 
and other media representatives shape public 
opinion on the most important events in societal 
life. Therefore, studying their propensity for 
corrupt behavior represents a distinct scientific 
interest.

Variables. The formation of the variable 
system considered the following: the independent 
subjective variable – the Dark Triad traits 
(Machiavellianism, narcissism, and psychopathy), 
the dependent variables – components 
of the Money Attitude and Behavior Scale (“Money 
Obsession”, “Power”, “Thrift”, “Inappropriate 
Money Behavior”), which reflect different attitudes 
towards money, including those associated with 
corrupt actions.

Organization of Research. The survey was 
conducted using the Google Forms service. 
The inventory consisted of questionnaires 
that included the Short Dark Triad scale 
and Money Attitude and Behavior Scale, along 
with demographic information, including gender 
and age. Participant anonymity was ensured to 
reduce social desirability bias. 

Procedures and Instruments. We used 
an adapted version of the “Short Dark Triad” 
questionnaire by D. Paulhus and K. Williams (2002) 
which assesses three traits: Machiavellianism, 
narcissism, and psychopathy. Additionally, 
the methodology of A. Furnham “Money 
Attitude and Behavior Scale” (modified version 
of M. Simkiv “Money Attitude and Behavior Scale” 

влади, автоматично виявлятиме корупційні 
тенденції. Індивідуальні відмінності, соціо-
культурний контекст та інші чинники також 
можуть впливати на ці зв’язки. Фінансова три-
вога може діяти як шлюз, через який риси тем-
ної тріади впливають на корупційну поведінку. 

Макіавеллісти мають низький рівень емо-
ційного інтелекту (Tsirimokou et al., 2021), 
а особи з низьким емоційним інтелектом 
нездатні виражати емоції, а отже, нездатні 
ефективно управляти стресовими ситуаці-
ями (Schutte, et al., 2001). Це свідчить про те, 
що макіавеллісти можуть бути схильні до три-
воги. Нарциси мають почуття грандіозності 
та шукають уваги. Отже, вони відчувають роз-
рив між своїм небажаним “Я” і фактичним “Я” 
(Hajhoseiny et al., 2019). Тому нарциси страж-
дають від проблем із самооцінкою, а це, як 
було показано, пов’язано з тривогою (Bajaj et 
al., 2016). У психопатів відсутні докори сум-
ління та почуття провини. Проте дослідження 
показали, що психопати переживають занепо-
коєння через їхню антисоціальну поведінку 
та ризики, які з цим пов’язані (Sandvik et al., 
2015). Тривога може призвести до мобіліза-
ції різних видів психологічних і фізіологічних 
ресурсів, щоб втекти або уникнути небезпеки 
(Rachman, 2004). Таким чином, особи що праг-
нуть послабити свої емоційні страждання, 
можуть приймати ідеї та поведінку, які вклю-
чають корупційні наміри й дії. 
Гіпотеза.	 На основі огляду попередніх 

досліджень ми висунули гіпотезу: риси темної 
тріади позитивно передбачають корупційні 
наміри.
Мета.	Проаналізувати соціальні та індиві-

дуально-психологічні чинники, що пов’язані 
з корупційними діяннями, й дослідити зв’язок 
між рисами темної тріади та схильністю до 
корупційної поведінки.

Методи
Учасники. Вибірку склали працівники засо-

бів масової інформації в кількості 124 особи 
віком від 19 до 42 років (вік M = 24.9; SD = .26), 
розподіл за статтю – 68.00% жінки та 32.00% 
чоловіків.	Журналісти, блогери та інші пред-
ставники мас-медіа формують громадян-
ську думку щодо найбільш важливих подій 
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(Simkiv, 2012) was employed. This scale allows 
the exploration of four types of money attitudes 
and behaviors: money obsession, power, thrift, 
and inappropriate money behavior.

Statistical Analysis. Quantitative data 
processing was conducted using the statistical 
package IBM SPSS Statistics 20, correlation 
and multiple regression analysis.

Results
The results of the analysis using the Short Dark 

Triad Scale and the Money Attitude and Behavior 
Scale are presented in Tabl. 1.

Considering the mean values according to 
the indicators of the “Money Attitude and Behavior 
Scale” method, it can be stated that the indicators 
of money obsession and power are more pronounced. 
This is an indicator of anxiety and worry about 
one's financial situation, suggesting that money is 
seen as the only reliable resource and the solution 
to all problems. It serves as a means to influence 
others and achieve personal goals through such 
behavior. Among the Dark Triad indicators, 
Machiavellianism has the highest values, as it 
was previously determined, Machiavellians often 
manipulate others for personal gain, neglecting 
the well-being of others.

To determine the relationship between 
the characteristics of the Dark Triad 

Table	1. Means and Standard Deviations of the Dark Triad Indicators and Money Attitude and Behavior Scale
Таблиця	1.	Середні й стандартні відхилення показників “темної тріади” та шкала грошових переконань  
і поведінки

Scales
Шкали

Indicators
Показники

M SD
Machiavellianism

Макіавеллізм 3.41 .64

Narcissism
Нарцисизм 3.07 .46

Psychopathy
Психопатія 2.78 .50

Money Obsession
Грошова одержимість 2.93 .64

Power
Влада 3.05 .53

Thrift
Економність 2.16 .58

Inappropriate Money Behavior
Неадекватна поведінка з грошима 2.86 .75

Note: M – Arithmetic Mean; SD – Standard Deviation.
Примітка: M – середнє арифметичне; SD – середнє квадратичне відхилення.

суспільного життя. Тому вивчення їхньої 
схильності до корупційної поведінки стано-
вить собою окремий науковий інтерес.

Змінні.	У формуванні системи змінних були 
враховані: незалежна суб’єктивна змінна – 
риси темної тріади (макіавеллізм, нарцисизм 
та психопатія), залежні змінні – складові 
шкали грошових уявлень та поведінки (“Гро-
шова одержимість”, “Влада”, “Економність”, 
“Неадекватна поведінка з грошима”), які відо-
бражають різне ставлення людини до грошей, 
у тому числі, пов’язане з корупційними діями.

Організація дослідження. Опитування 
було проведене за допомогою сервісу Google 
Forms. Розроблена анкета складалася з опиту-
вальників, що включали шкалу короткої тем-
ної тріади і шкали грошових уявлень та пове-
дінки, а також демографічну інформацію, 
включаючи стать та вік. Анонімність учасни-
ків була забезпечена задля зменшення соці-
альної бажаності.

Процедура та інструменти. Використано 
адаптований варіант опитувальника “Short 
Dark Triad” D. Paulhus and K. Williams (2002), 
який оцінює три властивості: макіавеллізм, 
нарцисизм та психопатію; методику А. Фер-
нема “Шкала грошових переконань та пове-
дінки” (MBBS) (модифікований варіант М. Сім-
ків “Шкала грошових уявлень та поведінки” 
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and the indicators of the Money Attitude 
and Behavior Scale, Spearman’s correlation 
analysis (rs) was conducted (Tabl. 2).

It was established that not all Dark Triad 
traits are interrelated (there are no significant 
correlations between narcissism and psychopathy). 
This somewhat contradicts the idea of a triad, but 
correlation coefficients vary in many studies (Furnham 
et al., 2013). Based on the correlation analysis table, 
Machiavellianism scores correlate with indicators 
on the “Power” scale at p < .01 level and “Money 
Obsession” (p < .05). For representatives of the “Dark 
Triad” with psychopathy traits, there is a significant 
correlation with the “Power” and “Inappropriate 
Money Behavior” scales (p < .05).

To establish correlations between the “Dark Triad” 
indicators and the Money Attitude and Behavior Scale, 
a stepwise regression analysis was conducted. The 
Dark Triad traits were considered as independent 
variables, and the indicators of the money attitude 
and behavior scale were considered as dependent 
variables. Four regression models were obtained, 
three of which were significant at p < .05. The 
obtained models explain a very small percentage 
of the variance, ranging from 1 to 12%. Tolerance 
(> .8) and variance inflation factor (<1.0) are within 
an acceptable range, and the data are presented in 
Tabl. 3.

Table	2. Results of correlation analysis between the indicators of the Money Attitude and Behavior Scale  
and the Dark Triad scale 
Таблиця	2.	Результати кореляційного аналізу для показників шкали грошових переконань та поведінки, 
і шкали, що становлять “темну тріаду”

Scales
Шкали 1 2 3 4 5 6 7

Machiavellianism (1)
Макіавеллізм (1) 1

Narcissism (2)
Нарцисизм (2) .272** 1

Psychopathy (3)
Психопатія (3) .461** .112 1

Money Obsession (4)
Грошова одержимість (4) .203* .234** .162 1

Power (5)
Влада (5) .646** .201* .199* .212* 1

Thrift (6)
Економність (6) -.089 -.313** -.78 .058 -.083 1

Inappropriate Money Behavior (7)
Неадекватна поведінка з грошима (7) -.178 .269** .232* .494** -.386** .103 1

Note. * p < .05; ** p < .01.
Примітки. * p < .05; ** p < .01.

(ШГУП) (Сімків, 2012), яка дає можливість 
дослідити чотири типи грошових переконань 
та поведінки: грошова одержимість, влада, еко-
номність, неадекватна поведінка з грошима.

Статистичне аналізування.	 Кількісна 
обробка даних здійснена із застосуванням ста-
тистичного пакету IBM SPSS Statistics 20, коре-
ляційного та множинного регресійного аналізу.

Результати
Результати аналізу за короткою шкалою 

“темної тріади” та шкали грошових уявлень 
та поведінки наведено в табл. 1. 

Розглядаючи середні значення за показ-
никами методики “Шкала грошових переко-
нань та поведінки”, можна констатувати, що 
показники грошової одержимості та влади 
більш виражені. Це показник тривоги та хви-
лювання про своє фінансове становище, що 
гроші – це єдине, на що можна розраховувати, 
і вони можуть вирішити всі проблеми. Це засіб, 
за допомогою якого можна впливати на інших 
людей та досягати такою поведінкою власних 
цілей. Серед показників “темної тріади” най-
більші значення має макіавеллізм, як раніше 
було визначено, макіавеллісти часто мані-
пулюють іншими заради особистої вигоди, 
нехтуючи благополуччям інших.

Oleh Zarichanskyi



311International (CC BY 4.0)

ISSN 2663-970Хinsight.stateuniversity.ks.ua

According to the results of the multiple 
regression analysis, the most frequent predictor 
of the components of monetary attitude 
and monetary behavior is narcissism. At the same 
time, higher narcissism leads to an increase in 
money obsession and the use of power/force to 
manipulate others.

The indicator “Power” and “Inappropriate 
Money Behavior” has psychopathy as a predictor. 
The characteristics of psychopathy – impulsivity, 
irresponsibility and recklessness exacerbate 
inadequate behavior, which is reflected in 
an individual’s attitude to money as a means 
of gaining control over others. Money also 
provides them with a sense of personal superiority 
and significance. Simultaneously, the propensity 
of psychopaths for uncontrolled spending or making 
purchases solely because they are fashionable or 
prestigious provokes an irresponsible attitude 
towards others. Narcissism and Machiavellianism 

Table	3. Results of Multiple Regression Analysis for indicators of the Money Attitude and Behavior Scale  
and Components of the Dark Triad
Таблиця	3.	Результати множинного регресійного аналізу для показників шкали грошових переконань  
та поведінки та складових “темної тріади”

Scales
Шкали

Money	Obsession
Грошова	одержимість

Power
Влада

β t P β t p
Machiavellianism

Макіавеллізм .181 2.031 .04 .278 3.264 .001

Narcissism
Нарцисизм .208 2.385 .04 .249 2.495 .04

Psychopathy
Психопатія -.139 -1.561 .121 -.266 -3.115 .002

R2 .03 0.12
F 4.126; р= .44 9.182; р= .001

Thrift
Економність

Inappropriate Money Behavior
Неадекватна поведінка з грошима

Scales
Шкали β t P β t P

Machiavellianism
Макіавеллізм -.056 -.621 .563 -.421 -.474 .537

Narcissism
Нарцисизм .004 .047 .963 -.490 -.529 .598

Psychopathy
Психопатія -.089 -.991 .324 .202 2.276 .020

R2 .009 .04
F .981; р=.324 5.182; р=.025

Note: β – Standardized regression coefficient; t – Student’s t-test; p – Significance level; R² – Coefficient of multiple determina-
tion; F – Fisher’s test. 
Примітки. β – стандартизований регресійний коефіцієнт; t – критерій Стьюдента, р –рівень значущі,  
R² – коефіцієнт множинної детермінації, F – критерій Фішера.

Для визначення зв’язків між характеристи-
ками “темної тріади” та показниками шкали 
грошових переконань та поведінки було про-
ведено кореляційний аналіз Спірмена (rs) 
(табл. 2).

Встановлено, що не всі властивості, що ста-
новлять “темну тріаду”, пов’язані між собою 
(відсутні значні зв’язки між нарцисизмом 
та психопатією). Це певною мірою супере-
чить ідеї тріади, проте коефіцієнти кореляції 
варіюють у багатьох дослідженнях (Furnham 
et al., 2013). Констатуємо, за таблицею коре-
ляційного аналізу показники макіавеллізму 
корелюють із показниками за шкалою “Влада 
(сила)” на рівні p < .01 та “Грошова одержи-
мість” (p < .05). У представників “темної трі-
ади” з рисами психопатії є виражений зв’язок 
зі шкалами “Влада” та “Неадекватна поведінка 
з грошима” (p < .05).

Для встановлення відношень між показ-
никами “темної тріади” і шкали грошових 
переконань та поведінки було проведено 
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are predictors of “Money obsession” and “Power”. 
Traits of narcissism and Machiavellianism 
reinforce the egocentrism and manipulativeness 
of an individual for the achievement of personal 
goals using cunning means (including corruption 
schemes) and without considering the interests 
of others.

Discussion
There is a lack of research on the psychological 

mechanisms linking the “Dark Triad” traits 
to financial anxiety and the propensity for 
corrupt behavior. Therefore, in our opinion, 
among the factors capable of predicting corrupt 
intentions, the following can be identified: 
the factor of power, personality traits of a corrupt 
individual (egocentrism, lack of guilt, etc.), moral 
traits (manipulativeness, propensity to use others 
to achieve personal goals), and characteristics 
of self-esteem (negative self-esteem or a sense 
of guilt).

It should be noted that there are statistically 
significant correlations of Machiavellianism with 
the indicators of the “Power” scale at the level 
of p < .01 and “Money Obsession” (p < .05) (see 
Table 2). This can be explained by the fact that 
for Machiavellians, money is a means to influence 
others and thereby achieve their own goals. 
Machiavellians may use money as a tool 
of influence to control others, intimidate, and/
or “buy” favor. This aligns with the findings 
of N. Schutte et al. (2001) regarding the inability 
of Machiavellians to effectively cope with stressful 
situations. This coincides with the findings 
of N. Schutte et al. (2001) regarding the inability 
of Machiavellians to effectively cope with stressful 
situations. Therefore, in our opinion, in order to 
reduce the pressure of a stressful situation, they 
tend to use money to calm anxious manifestations.

The narcissism indicator is significantly 
related to all indicators of the “Money Attitude 
and Behavior” scale with the “Money Obsession”, 
“Thrift”, and “Inappropriate Money Behavior” 
scales at the level of p < .01, and with the “Power” 
scale at the level of p < .05 (see Tabl. 2). Apparently, 
this suggests that narcissists use money to 
enhance their self-esteem by accumulating 
material wealth, luxury items, and status symbols. 
Money gives narcissists a sense of superiority 

регресійний аналіз, покроковий (stepwise) 
метод. Як незалежні змінні розглядалися вла-
стивості, що становлять “темну тріаду”, а як 
залежні – показники шкали грошових пере-
конань та поведінки. Було отримано чотири 
моделі регресії, три з яких були значущі при р 
< .05. Отримані моделі визначають дуже неве-
ликий відсоток дисперсії від 1 до 12%. Толе-
рантність (> .8) та фактор інфляції дисперсії 
(<1.0) знаходяться в допустимому діапазоні, 
дані представлено у табл. 3.

За результатами множинного регресійного 
аналізу найчастішим предиктором складових 
грошових переконань та грошової поведінки 
є нарцисизм. При цьому більш високий нар-
цисизм призводить до підвищення грошо-
вої одержимості та застосування влади/сили 
задля маніпуляції іншими. 

Показник “Влада” та “Неадекватна 
поведінка з грошима” має за предиктора 
психопатію. Характеристики психопа-
тії – імпульсивність, безвідповідальність 
та безрозсудність – посилюють неадекватну 
поведінку, що відображається у ставленні 
людини до грошей як до засобу отримання 
контролю над іншими людьми. Гроші також 
забезпечують їм відчуття власної переваги 
та значущості. Водночас схильність психопа-
тів до неконтрольованих витрат або покупок 
лише тому, що вони є модними чи статусними, 
провокує безвідповідальне ставлення до ото-
чуючих. Нарцисизм і макіавеллізм є предик-
торами “одержимості грошима” та “владою”. 
Риси нарцисизму та макіавеллізму посилюють 
егоцентризм та маніпулятивність особистості 
для досягнення особистих цілей з використан-
ням хитрих засобів (у тому числі корупційних 
схем) та без урахування інтересів інших. 

Дискусія
Досліджень психологічних механізмів, що 

пов’язують риси “темної тріади” з фінансо-
вою тривогою та схильністю до корупційної 
поведінки, обмаль. Тож на нашу думку, серед 
чинників, що здатні передбачити корупційні 
наміри, можна виокремити фактор влади 
(сили), особистісні риси корумпованої особи-
стості (егоцентризм, відсутність почуття про-
вини та ін.), моральні риси (маніпулятивність, 
схильність використовувати інших для досяг-
нення власних цілей) та характеристики само-
оцінки (негативної самооцінки чи відчуття 
провини). 
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over those who have less. It is interesting that 
the indicator “Thrift” has an inverse correlation (p 
< .01) with the narcissism traits; in our opinion, 
this indicates that money and material wealth 
reinforce their self-image. Therefore, it can be 
assumed that money for narcissists is a tool to 
appease the internal conflict between their real 
self and idealized self-conceptions, as noted by 
S. Hajhoseiny et al. (2019). It can be assumed 
that individuals with psychopathic traits may 
be more inclined towards impulsive, risky 
financial spending or even use others in financial 
manipulations, which confirms their propensity 
for antisocial behavior. In summary, power leads 
to self-assurance, resulting in enhanced self-
esteem and a sense of inviolability. People may 
start ignoring objectively existing risks and moral 
principles, which allows them to commit a corrupt 
action with less resistance. Thus, power itself can 
significantly encourage corrupt behavior.

The absence of correlations between 
the indicators of the “Dark Triad” and “Thrift” 
(see Tabl. 3) is likely related to the fact that 
this type of financial behavior is based on self-
control, the ability to rely on oneself, a sense 
of duty to oneself and others. A person with 
characteristics of the “Dark Triad” is more likely 
to orient towards their own desires rather than 
to consider the opinions of others. Economical 
behavior would be atypical for an individual 
with high narcissism, focused on oneself 
and one’s interests, as well as for a person with 
high Machiavellianism, who uses others to achieve 
their goals. Similarly, psychopathic traits such as 
impulsivity and irresponsibility do not contribute 
to economical behavior. It should be noted 
that within specific personality characteristics, 
studies by B. Connelly and D. Ones (2008) have 
repeatedly shown that corrupt behavior is most 
commonly found in individuals with higher levels 
of extraversion and neuroticism. In psychological 
terms, this indicates a general tendency to 
intensely experience negative emotions (such as 
anger, disappointment, jealousy, etc.), internal 
vulnerability, and a sense of personal inferiority, 
leading to more frequent manifestations of corrupt 
behavior. Inner insecurity or inferiority, as argued 
by E. Fromm (1976), is often compensated by 
a desire for power and success. Since the need 

Зазначимо, що мають місце статистично 
достовірні кореляції макіавеллізму з показ-
никами за шкалою “Влада (сила)” на рівні p 
< .01 та “Грошова одержимість” (p < .05) (див. 
табл. 2). Пояснюємо це тим, що для макіавел-
лістів гроші – це засіб, за допомогою якого 
можна впливати на інших людей та досягати 
таким чином власних цілей. Макіавеллісти 
можуть використовувати гроші як інструмент 
впливу, щоб керувати іншими, залякувати 
та/або “купувати” прихильність. Це збіга-
ється з висновками N. Schutte et al. (2001) про 
нездатність макіавеллістів ефективно впора-
тися зі стресовими ситуаціями, тому, на нашу 
думку, для того щоб знизити тиск стресової 
ситуації, вони схильні використовувати гроші 
задля угамування тривожних проявів.

Показник нарцисизму значущо пов’язаний 
зі всіма показниками шкали грошових переко-
нань та поведінки зі шкалами “Грошова одержи-
мість”, “Економність” та “Неадекватна грошова 
поведінка” на рівні p < .01, а зі шкалою “Влада” – 
на рівні p < .05 (див. табл. 2). Вочевидь, це гово-
рить про те, що нарциси використовують гроші 
задля підвищення власної самооцінки, нако-
пичуючи матеріальні блага, предмети розкоші 
та ознаки статусності. Гроші дають нарцисам 
відчуття переваги над тими, в кого їх менше. 
Цікаво, що показник “Економність” має зво-
ротну кореляцію (p < .01) з рисами нарцисизму, 
на нашу думку, це свідчить про те, що гроші 
та матеріальні накопичення підсилюють їхнє 
власне враження про себе. Тож можна при-
пустити, що гроші для нарцисів є тим інстру-
ментом, що вгамовує відчуття внутрішнього 
конфлікту між реальним “Я” та ідеалістичними 
уявленнями про себе, на яке звертали увагу 
S. Hajhoseiny et al. (2019). Можна припустити, 
що особи з рисами психопатії можуть бути 
більш схильні до імпульсивних, ризикованих 
фінансових витрат або навіть використовувати 
інших у фінансових маніпуляціях, що є підтвер-
дженням їхньої спрямованості до антисоціаль-
ної поведінки. Узагальнюємо, що влада веде 
до самовпевненості, що призводить до поси-
лення самооцінки та відчуття недоторканності. 
Людина починає ігнорувати об’єктивно існуючі 
ризики та моральні принципи, які дозволять їй 
здійснити корупційний вчинок із меншим опо-
ром. Таким чином, сама влада може значною 
мірою заохочувати корупційну поведінку.

Відсутність зв’язків між показниками “тем-
ної тріади” та “економністю” (див. табл. 3), 
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for power is extremely high (stemming from 
neuroticism) and crucial for maintaining self-
esteem, individuals are more willing to overstep 
moral boundaries and exhibit corrupt behavior.

All these factors come together in specific 
characteristics described by the term “Dark 
Triad”, which, as mentioned earlier, includes three 
antisocial symptoms closely related to exceeding 
social norms. As other studies (Vranka et al., 
2018) indicate, individuals prone to bribery are 
characterized by a desire to manipulate others, 
deceive them for personal gain, and perceive 
a sense of superiority over others. If a person 
lacks internal moral restraint, they may more 
easily violate laws and ethical norms. If corruption 
is perceived in the environment as acceptable 
or even normal, it can encourage an individual 
to adhere to such a collective “standard”. The 
aforementioned factors may interact with cultural, 
social, and economic components, determining 
to what extent a specific person may be inclined 
to corrupt behavior. Counteracting corruption 
includes raising ethical standards, strengthening 
the justice system, and increasing accountability 
for corrupt actions.

Each trait of the Dark Triad may have a unique 
set of features, but all three traits also have 
something in common. As D. Jones demonstrated 
(2013) in his research, all three traits are associated 
with a desire to gain profit at the expense 
of others. Thus, the Dark Triad can provoke or 
amplify manifestations of corrupt behavior. For 
example, H. Goldberg et al. (1978), studying 
monetary behavior, indicate that individuals for 
whom money symbolizes power believe that they 
can buy people’s favor and control them. These 
individuals can be categorized into three types: 
“manipulators” (manipulating people allows them 
to feel less helpless and frustrated, not to worry 
about deceiving people), “empire builders” (who 
deny their dependence on others and seek to make 
others dependent on them), and “godfathers” 
(use money for bribes and control, ensuring 
their own satisfaction). This typology, in our 
opinion, aligns with the characteristics of the Dark 
Triad. Machiavellianism is defined by a strategic 
and cunning approach to achieving goals, even 
if it involves using manipulation and deceptive 
methods. Narcissism is characterized by 

ймовірно, пов’язана з тим, що цей вид гро-
шової поведінки ґрунтується на самокон-
тролі, вмінні розраховувати на себе, почутті 
обов’язку перед собою та іншими. Людина, яка 
має характеристики “темної тріади”, швидше 
орієнтуватиметься на власні бажання, ніж буде 
враховувати думки інших. Економна поведінка 
буде нехарактерною для людини з високим 
нарцисизмом, зверненої на себе та власні інте-
реси, так само як і для людини з високим макі-
авелізмом, яка використовує інших для досяг-
нення своїх цілей. Так само і риси психопатії, 
такі як імпульсивність та безвідповідальність, 
не сприяють економній поведінці. Зазначимо, 
що в межах конкретних характеристик особи-
стості були проведені дослідження B. Connelly 
та D. Ones (2008), які неодноразово показували, 
що корупційна поведінка найчастіше зустріча-
ється в людей із вищим ступенем екстраверсії 
та нейротизму. У психологічному контексті це 
означає загальну тенденцію інтенсивно від-
чувати негативні емоції (наприклад, гнів, роз-
чарування, ревнощі тощо), внутрішню неза-
хищеність та неповноцінність особистості, 
внаслідок чого корупційна поведінка також 
проявляється з більшою частотою. Внутрішня 
невпевненість чи неповноцінність, як доводив 
Е. Фромм (1976), часто компенсується праг-
ненням до влади та успіху. Оскільки потреба 
у владі надзвичайно велика (це випливає 
з нейротизму), а також важлива для під-
тримки самооцінки, людина з більшою готов-
ністю долає межі моралі та виявляє корумпо-
вану поведінку.

Усі ці фактори поєднуються у специфіч-
них характеристиках, що описані терміном 
“темна тріада”, що, як було вже зазначено, 
включає в себе три антисоціальні симптоми, 
тісно пов’язані з перевищенням соціальних 
норм. Як показують інші дослідження (Vranka 
et al., 2018), люди, які схильні брати хабарі, 
характеризуються прагненням маніпулювати 
іншими, вводити в оману їх заради особистої 
вигоди та усвідомлювати почуття переваги 
над іншими. Якщо в людини відсутня вну-
трішня моральна стриманість, вона може 
легше порушувати закони та етичні норми. 
Якщо в середовищі сприймають, що корупція 
є допустимою або навіть нормальною, це може 
підштовхнути особу приєднатися до такого 
колективного “стандарту”. Вищезазначені 
чинники можуть взаємодіяти з культурними, 
соціальними та економічними складовими, 
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egocentrism, a need for recognition, and inflated 
self-esteem. Psychopathy includes high impulsivity, 
indifference, a lack of empathy, and the potential 
display of antisocial behavioral traits.

Thus, aspects of financial behavior and traits 
of the Dark Triad are associated, to some extent, 
with a propensity for corrupt behavior. 
Specifically, individuals with pronounced 
Machiavellianism are more inclined towards 
financial strategies and actions that allow them 
to achieve their material goals, even if it involves 
manipulation or using others. Narcissists have 
ambitious aspirations for material well-being 
and spend money on items that enhance their 
self-image. Psychopaths are more prone to 
risky financial decisions, impulsive spending, or 
even financial manipulation, also due to a lack 
of empathy and the ability to exploit others. It is 
important to consider that these characteristics 
may manifest themselves to varying degrees in 
specific individuals, and not everyone will exhibit 
such behavior. Additionally, other factors, such 
as environment and upbringing, as convincingly 
demonstrated in a series of studies (Popovych 
et al., 2022a; 2022b), also influence personality 
formation and behavior.

Conclusions
The social, psychological, and personality 

factors influencing corrupt behavior create 
a complex mosaic. Our research has allowed 
us to outline a range of factors associated with 
corrupt behavior. Maladaptive moral disorder, 
where individuals with lower levels of moral 
norms and a lack of internal constraints may be 
more prone to corrupt actions. Individuals with 
a strong need for control over others may be 
inclined to exploit their position for personal gain 
and additional control.

Empirical research has enabled analysis 
of the psychological mechanism underlying 
the correlation between Dark Triad traits 
and types of money attitudes associated with 
financial anxiety and susceptibility to corrupt 
behavior.

Correlational analysis revealed that for 
Machiavellians, money serves as a tool for 
manipulation, control, and influence over others, 
enabling them to achieve their own goals. 

визначаючи, наскільки конкретна особа може 
бути схильною до корупційної поведінки. 
Шляхи протидії корупції включають у себе 
підвищення етичного стандарту, зміцнення 
системи правосуддя та збільшення відпові-
дальності за корупційні дії.

Кожна риса темної тріади може мати уні-
кальний набір особливостей, але всі три 
риси також мають дещо спільне. Як доводить 
D. Jones (2013) у власних дослідженнях, всі три 
риси пов’язані з бажанням отримати прибу-
ток за рахунок інших. Тим самим темна тріада 
може провокувати або підсилювати прояви 
корупційної поведінки. Так, H. Goldberg et al. 
(1978), досліджуючи грошову поведінку, вка-
зують, що особи, для яких гроші є символом 
влади, переконані, що за них можна купити 
прихильність людей та контролювати їх. Цих 
осіб можна поділити на три типи: “маніпуля-
тори” (маніпулювання людьми дає їм змогу 
відчути себе менш безпорадними та фрустро-
ваними, не перейматися тим, що обдурюють 
людей), “будівники імперій” (які заперечують 
власну залежність від оточуючих, прагнуть 
до того, щоб зробити їх залежними від себе), 
“хрещені батьки” (використовують гроші для 
хабарів та контролю, забезпечуючи собі отри-
мання задоволення). Ця типологія, на нашу 
думку, збігається з характеристиками “темної 
тріади”. Макіавеллізм визначається стратегіч-
ним та хитрим підходом до досягнення цілей, 
навіть якщо це включає в себе використання 
маніпуляцій та обхідних методів. Нарцисизм 
характеризується егоцентризмом, потребою 
у визнанні та завищеною самооцінкою. Пси-
хопатія включає в себе високу імпульсивність, 
байдужість, брак емпатії та можливість вияв-
лення асоціальних поведінкових ознак.

Таким чином, аспекти грошової поведінки 
та риси темної тріади можуть бути пов’язані 
в певних аспектах зі схильністю до коруп-
ційної поведінки, а саме: особи з вираженим 
макіавеллізмом більш схильні до фінансових 
стратегій та дій, що дозволяють досягти своїх 
матеріальних цілей, навіть якщо це вимагає 
маніпуляцій чи використання інших. Нарциси 
мають великі амбіції у сфері матеріального 
благополуччя та витрачають гроші на пред-
мети, які підсилюють їхнє власне враження про 
себе. Психопати більш схильні до ризикованих 
фінансових рішень, імпульсивних витрат або 
навіть фінансової маніпуляції, також через 
брак емпатії та здатність використовувати 
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Narcissists tend to use money as a means to boost 
their self-esteem through accumulation, which 
gives a sense of power and status. Individuals 
with psychopathic traits show a propensity for 
antisocial behavior, which may manifest itself in 
financial games and the exploitation of others in 
financial manipulations.

The conducted analysis has established 
the correlation between the traits 
of Machiavellianism, narcissism, psychopathy, 
and financial behavior. Specifically, narcissism 
and Machiavellianism predict a tendency towards 
financial enrichment and the use of power. 
These traits obviously reinforce egocentrism 
and manipulative behavior, allowing individuals 
to disregard moral principles and engage in 
corrupt schemes. The presence of pronounced 
psychopathic traits predicts a propensity for risky 
financial decisions or financial manipulations 
utilizing power. It is noteworthy that the research 
focuses on a propensity for corrupt behavior. 
This underscores the fact that sociocultural, 
economic, and situational variables can interact 
with psychological variables, creating conditions 
under which any individual may choose a different 
behavioral direction.

The conducted research reveals only a small 
part of the broad spectrum of psychological 
mechanisms influencing the propensity for 
corrupt behavior. It appears promising to identify 
the psychological processes underlying different 
types of corrupt behavior and developing 
a psychodiagnostic complex to determine 
the processes that motivate individuals to engage 
in corrupt actions.
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